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Назва навчальної 

дисципліни 

КОМЕРЦІЙНА ДІЯЛЬНІСТЬ 

варіативна дисципліна професійної підготовки 

Назва структурного 

підрозділу 
 

Кафедра підприємництва і права 

Контактні дані 

розробників, які 

залучені до 

викладання 

Викладач: Світлана МОРОЗ, к.пед.н., доцент, доцент 

кафедри підприємництва і права. 

Контакти: ауд. 484 (навчальний корпус № 4)  

e-maіl: svіtlana.moroz@pdaa.edu.ua, тел. +380509808232, 

сторінка викладача 

https://www.pdaa.edu.ua/people/moroz-svіtlana-eduardіvna 

Рівень вищої освіти Другий (магістерський) рівень 

Спеціальність 076 Підприємництво, торгівля та біржова діяльність 

Попередні умови 

для вивчення 

навчальної 

дисципліни 

Базові знання з інформатики та комп’ютерної техніки, 

підприємництва, управління й економіки.  

Мета вивчення навчальної дисципліни: формування у студентів 

стратегічного мислення, інноваційного, творчого підходу до використання 

інструментів та методів комерційної діяльності, здатності адаптувати їх до 

реальних умов. 

Основні завдання навчальної дисципліни: підготовка фахівців до 

стратегічного управління комерційною діяльністю, використання тактичних 

прийомів адаптованих до ринкової ситуації, формування навичок розробки 

концепцій та оптимальних моделей комерційної діяльності. 

 

Опис навчальної дисципліни 

Елементи характеристики 
Денна форма 

навчання 

Загальна кількість годин -  120 

Кількість кредитів ЄКТС–  4 

Місце в індивідуальному навчальному плані здобувача вищої освіти 

(обов`язкова чи вибіркова) 
вибіркова 

Рік навчання (курс) 2 

Семестр 3 

Лекції (годин) 16 

Практичні (семінарські) (годин) 24 

Самостійна робота (годин) 80 

Вид семестрового контролю залік 
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Очікувані результати навчання:  

Компетентності:  

Загальні: 

ЗК 1. Здатність до адаптації та дії в новій ситуації; 

ЗК 2. Вміння виявляти, ставити та вирішувати проблеми. 

ЗК 4. Здатність спілкуватися з представниками інших професійних груп 

різного рівня (з експертами з інших галузей знань/видів економічної 

діяльності). 

Фахові: 

СК 1. Здатність розробляти та реалізовувати стратегію розвитку 

підприємницьких, торговельних та/або біржових структур. 

Програмні результати навчання: 

ПРН 5. Вміти професійно, в повному обсязі й з творчою самореалізацією 

виконувати поставлені завдання у сфері підприємництва, торгівлі та/або біржової 

діяльності. 

Зміст навчальної дисципліни:  

Тема 1. Теоретичні основи комерційної діяльності. 

Тема 2. Суб’єкти та об’єкти комерційної діяльності, їх види та 

характеристика 

Тема 3. Організація господарських зв’язків у комерційній діяльності. 

Тема 4. Товарний ринок як сфера комерційної діяльності. 

Тема 5. Організація та управління комерційною діяльністю у торгівлі. 

Тема 6. Інновації в комерційній діяльності. 

Тема 7. Організація клієнтоорієнтованої взаємодії учасників комерційної 

діяльності на ринку товарів і послуг. 

Тема 8. Форми і методи досягнення комерційного успіху. 

 

Розподіл навчальної дисципліни за видами занять та годинами 

навчання 

Елементи характеристики Денна форма навчання 

Рік навчання (курс) 2 

Семестр 3 

Лекції (годин) 16 

Практичні (годин) 24 

Самостійна робота (годин) 80 

Вид семестрового контролю залік 

 

Система нарахування балів 

Накопичування балів з навчальної дисципліни 

Види навчальної роботи Максимальна кількість балів 

Розв’язування тестів 24,0 

Виконання практичних робіт та їх захист 24,0 

Реферат/ презентація 20,0 

Виконання завдань самостійної роботи 32,0 

Максимальна кількість балів 100,0 



   

Політика оцінювання 

1. Академічна доброчесність: 

Здобувач вищої освіти повинен дотримуватись Кодексу академічної 

доброчесності та Кодексу про етику викладача та здобувача вищої освіти 

Полтавського державного аграрного університету. Дотримання академічної 

доброчесності здобувачами освіти передбачає: самостійне виконання 

навчальних завдань, завдань поточного та підсумкового контролю результатів 

навчання (для осіб з особливими освітніми потребами ця вимога застосовується 

з урахуванням їхніх індивідуальних потреб і можливостей); посилання на 

джерела інформації у разі використання ідей, розробок, тверджень, відомостей; 

дотримання норм законодавства про авторське право і суміжні права; надання 

достовірної інформації про результати власної навчальної (наукової, творчої) 

діяльності, використані методики досліджень і джерела інформації. 

2.  Система оцінювання 

Шкала оцінювання 

Сума балів за всі види навчальної 
діяльності 

Оцінка ЄКТС Оцінка 2 бальною шкалою 

90-100 А 

зараховано 

82-89 В 

74-81 С 

64-73 D 

60-63 Е 

35-59 FХ 
не зараховано 

1-34 F 

Трудомісткість: 

Загальна кількість годин – 120 

Кількість кредитів ЄКТС – 4 

Форма семестрового контролю – залік 
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5. Козловський В.О., Лесько О.Й. Виробниче та комерційне підприємництво 

: навч. посіб. ; Вінниц. нац. техн. ун-т. Вінниця : ВНТУ, 2018. 153 с. 

6. Підприємництво в сучасних умовах розвитку України : наук.-практ. 

посіб. Д. А. Антонюк [та ін.] ; Запоріз. нац. ун-т. Запоріжжя : ЗНУ, 2018. 409 с.  
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